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L’INIZIO

A Calolziocorte: 
un gruppo di professionisti fonda una nuova società di consulenza specializzata 
nel settore del beverage rivolta soprattutto al mondo dei distributori horeca.
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IL PRIMO PROGETTO: CHECK UP GENERALE  2004
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2005

• Presto il metodo viene esteso 
anche all’area amministrazione 
e controllo di gestione.

• Le aziende di distribuzione 
condividono con noi i numeri 
economici per arrivare a una 
diversa lettura per decisioni 
ottimali.

IL PRIMO CHECK UP CO.GES. 
Sempre maggiore consapevolezza che i numeri guidano
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Progettica lancia il primo format nel campo della logistica: progettazione deposito 
distributivo horeca.

Dal 2005 ad oggi oltre 100 attività di progettazione nuovo deposito, 
ampliamento deposito, rivisitazione layout.

2006LOGISTICA: LAYOUT E PROCESSI DI MAGAZZINO



e
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IL CATEGORY MANAGEMENT 
Un ulteriore allargamento dell’offerta

• I buoni e vecchi gazzosai evolvono: 
cosi deve trasformarsi l’approccio 
commerciale.

• Il mercato cambia e Progettica supporta 
i clienti di frontiera dei consorzi più 
avanzati nell’organizzarsi per lavorare 
sulle categorie a maggiore valore.

• Anche l’industria deve interagire con 
clienti più moderni e impara a proporre 
le sue categorie in modo diverso. 

2007
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PROCESSI DI AGGREGAZIONE 
TRA DISTRIBUTORI: M&A
Il tema delle M&A diventa sempre più importante nel settore e Progettica costruisce 
progetti mirati

• Dopo la cavalcata di acquisizioni 
effettuate dalle integrate, anche i 
principali distributori indipendenti 
fanno campagna acquisti.

• Progettica li affianca sviluppando una 
metodologia di valutazione.

• Oltre 50 operazioni negli anni

• Ma non è solo comprare: bisogna 
saper integrare.

2008
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NON SOLO DISTRIBUTORI:
PROGETTICA SI ALLARGA NELL’INDUSTRIA 

Horeca: industria e 
distribuzione.

Progettica lancia 
l’osservatorio:

«In un mondo che vive al 
buio, Progettica è la torcia 

che illumina la radura».

Con l’osservatorio forniamo 
alle più importanti aziende 

del settore beverage 
informazioni affidabili e 
tempestive sul mercato.

• Per i clienti un 
supporto alle 
decisioni (industria 
e distribuzione).

• Per noi uno 
strumento di 
posizionamento 
sul mercato 
e di fidelizzazione.

2009
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ROUTE TO MARKET DISTRIBUTORI

Con un gruppo selezionato 
di fornitori e CDA parte il 
progetto RTM Industria-
distribuzione.

Progettica:

• Facilita la collaborazione 
lungo la filiera.

• Mette a disposizione le 
risorse umane 
necessarie 
all’implementazione.

2010
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L’HORECA È ANCHE MONDO ALIMENTARE: 
PROGETTICA ENTRA NEL FOOD

Grazie a Cateringross e a due 
primi clienti della distribuzione 
alimentare, Progettica mette a 
frutto il know-how costruito nel 
beverage anche nel mondo food.

2011
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RADIOFREQUENZE + CHECK LOGISTICO FOOD

• La tecnologia arriva 
anche nei magazzini dei 
grossisti.

• Prime installazioni di 
sistemi   radiofrequenza: 
l’efficienza ottenuta 
grazie all’innovazione.

2012
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DATABASE DISTRIBUTORI DbGrosss
E RTM INDUSTRIA

• Negli anni Progettica costruisce il più grande e 
completo database di operatori della 
distribuzione: il DbGrosss.

• Strumento fondamentale per aiutare l’industria 
nella ridefinizione della propria RTM.

2013
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TUTORING

• Distributori: aziende familiari, 
con il tema del passaggio 
generazionale e della crescita 
manageriale.

• Progettica inizia ad affiancare 
con figure senior gli imprenditori 
e i loro figli.

2014
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OSSERVATORIO E CONSULENZA FOOD 

• Gli anni iniziali di lavoro coi grossisti food 
consolidano un know-how di settore.

• La luce - su base quantitativa - che Progettica ha 
portato nel beverage si estende con l’osservatorio 
Food.

2015
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L’ESPANSIONE DEL PERIMETRO ANCHE 
ALL’INDUSTRIA DI MARCA FOOD 

• L’offerta prodotti 
consulenziali di 
Progettica si amplia 
con Rana, e poco 
dopo altri clienti.

• Sviluppiamo progetti 
più complessi 
e articolati.

2016
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LA COMPETENZA DI PROGETTICA 
IN NUMEROSE CATEGORIE
In Italia e all’estero

2017
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PROGETTO NETWORK DISTRIBUTORI

• Dopo la lunga fase delle integrate, 
i distributori esplorano forme 
evolutive nuove.

• Con Pegaso prende forma un 
gruppo di distributori 
indipendenti che comprano 
partecipazioni rilevanti e aiutano 
le aziende a migliorare.

• Progettica supporta l’M&A.

2018
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NUOVI PRODOTTI E SERVIZI: RISTOCHAIN

RISTOCHAIN. 
L’HORECA MODERNO IN ITALIA E LE CATENE DI RISTORAZIONE: 

PICCOLE E GRANDI.

DATABASE INTERROGABILE, ANALISI, APPROCCIO, SOLUZIONI

• Anche in Italia la 
ristorazione organizzata 
conquista posizioni (ormai 
valgono più del 12% del 
mercato).

• Progettica aiuta l’industria 
di marca a capire il 
fenomeno, misurarlo, 
affrontare i clienti.

2019
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LA COMPAGINE SOCIALE SI ALLARGA 
A NUOVE COMPETENZE



20

I WEBINAR PROGETTICA 
La community dell’horeca. Relazioni forti anche via web

• Mentre l’Italia chiude e 
l’horeca si barcamena tra 
aperture e chiusure, 
Progettica lancia i Webinar. 

• Numeri che danno direzione 
nell’incertezza.

2020



21

GS1: MOLTO PIÙ DEL CODICE A BARRE. 
EFFICIENZA E SICUREZZA NELL’HORECA. 

2021
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E DOPO BEVANDE E FOOD… IL DOLCE 

Macro-
categoria 

distributore
Categoria Merc. Distributore Canale Distrib PesoCanali Area Regione ASSOCIAT

Concess 
GELATO

Denominazione Sociale Fatt Rilev 2023 stimato Cap

Dolciario Specializ Dolciari, Bevande, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 50%HO-50%NT NORD-OVEST PIEMONTE LEKKERLAND FRATELLI SERRA SRL 32.129.259 12016

Mp Pastic&Panif Mp Pasticc, Panif E Semil Fresco/GeloHoreca 100% HO CENTRO EMILIA-ROMAGNA BONTAL COMMERCIALE SOCIETA' PER AZIONI O IN BREVE BONTAL COMMERC 31.607.102 42049

Dolciario Specializ Dolciari, Bevande, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 50%HO-50%NT NORD-EST VENETO DOLCITALIA FIETTA DOLCIUMI 30.000.003 36061

Dolciario Specializ Dolciari, Bevande, Grocery, No FreschiSpaccio-Senza Consegne50%HO-50%NT NORD-EST VENETO BERGI SPA UNIPERSONALE                                    28.148.653 31050

Mp Pastic&Panif Spec Pastic&Gelat, Decori, Pronti&GeloDo/Nt E Ho 80%HO-20%NT SUD CAMPANIA ADRA S.R.L.  25.980.545 84030

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO CENTRO LAZIO PRIMA ITALIA DOLCI FORNITURE SRL 25.274.383 00030

Mp Pastic&Panif Mp Pasticc, Panif E Semil Fresco/GeloHoreca 100% HO CENTRO TOSCANA TESSIERI SRL  23.583.753 56038

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO CENTRO TOSCANA D.M.P. DISTRIBUZIONE MATERIE PRIME SRL 22.887.975 51100 

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO NORD-OVEST LOMBARDIA ARTE BIANCA SPA 21.793.753 20135

Dolciario Specializ Dolciari, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 50%HO-50%NT NORD-OVEST LOMBARDIA DIVITA S.R.L.  21.569.591 20100

Dolciario Specializ Dolciari, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 80%HO-20%NT NORD-OVEST LOMBARDIA LEKKERLAND BOMA SRL 20.973.225 20094

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO NORD-OVEST LIGURIA ROSSETTO SRL 18.929.672 17012 

Dolciario Specializ Dolciari, Bevande, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 80%HO-20%NT SUD CAMPANIA SUD INGROSSO DI VINCENZO SRL 18.758.827 80026

Mp Pastic&Panif Mp Pasticc, Panif E Semil Fresco/GeloHoreca 100% HO CENTRO EMILIA-ROMAGNA PRIMA ITALIA MO.CA S.P.A.  18.724.282 47853

Dolciario specializ dolciari, bevande, grocery, no freschiDO/NT e HO 50%HO-50%NT NORD-OVEST LOMBARDIA DOLCIARIA NEGRI SRL 18.210.413 20047

Dolciario Specializ Dolciari, Bevande, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 50%HO-50%NT NORD-OVEST LOMBARDIA DOLCITALIA LAZZARINI SPA 18.190.000 24052

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO NORD-OVEST LOMBARDIA ESSEGI DOLCIARIA SRL 18.127.066 20068 

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO NORD-EST VENETO BENETTI SRL 18.042.640 35010

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO CENTRO EMILIA-ROMAGNA DULCA SRL 17.854.373 47922 

Mp Pastic&Panif specializ MP pasticc, panif e semil fresco e/o gelohoreca 100% HO NORD-OVEST PIEMONTE PRIMA ITALIA PRONTOSERVICE SRL 16.368.768 10090 

Mp Pastic&Panif Spec Pastic&Gelat, Decori, Pronti&Gelocatering navale, porti, aeroporti80%HO-20%NT CENTRO LAZIO CAGES . SOCIETA' A RESPONSABILITA' LIMITATA - marittimo16.220.000 00133

Mp Pastic&Panif Spec Pastic&Gelat, Decori, Pronti&GeloHoreca 80%HO-20%NT ISOLE SICILIA P.A. ITALIA DISTRIBUZIONE S.R.L.  14.380.000 91020

Dolciario Specializ Dolciari, Grocery, No Freschi Horeca 80%HO-20%NT NORD-EST VENETO LEKKERLAND GRISI F.LLI S.R.L.  10.729.105 37036

Dolciario Specializ Dolciari, Grocery, No FreschiDo/Nt E Ho 80%HO-20%NT SUD PUGLIA SUDINGROSS SRLS                                    2.710.445 71042

Dolciario Impulso Dolcesalato Do/Nt E Ho 50%HO-50%NT CENTRO ABRUZZO ROSSO FINE FOOD SRL 745.599 65020

Dolciario Specializ Dolciari, Grocery, No FreschiC+C E/O Superet C/Do/Nt E Ho50%HO-50%NT NORD-OVEST LOMBARDIA BC PLANET SRLS                                    586.590 25100

2022
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EVOLVERE ORGANIZZAZIONI E COMPETENZE 2023
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UN SOLIDO APPROCCIO 
DI PROJECT MANAGEMENT

• L’assesment e il disegno dell’organizzazione.

• Project Management. 

• Supporto all’implementazione:
• Processi
• Formazione
• Coaching 

2024
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COSA SIGNIFICA PROGETTICA OGGI. 
Qualche numero

Progettica ha saputo evolversi passando da «un garage a Calolziocorte con 3 soci» a una società 
con 2 sedi, oltre 20 collaboratori, più di 100 clienti attivi e un portafoglio di offerta articolato. 

• Negli anni i distributori che hanno usato i nostri servizi significano:
• il 40% del fatturato aggregato dei grossisti bevande; 
• pari a 2 mld di vendite complessive;
• il 10% del mercato dei grossisti food a fatturato;
• per vendite complessive di oltre 2,5 bn.

• Siamo fortunati ad avere come clienti molti dei più bravi del mercato: i 
nostri clienti hanno fatto oltre il +40% negli ultimi 5 anni.

• Abbiamo fatto consulenza a clienti industria che fatturano 
complessivamente oltre 10 miliardi in Italia.
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IL CONTESTO

• Il mondo della distribuzione e del largo consumo si muovono a velocità minore di 
quello tecnologico, ma cambiano. Eccome se cambiano!

• Progettica ha intercettato i cambiamenti e dato risposte adeguate nel tempo.

• Dobbiamo continuare ad adattarci con pragmatismo e sartorialità, sempre attenti 
alle persone: siamo un people business.
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MISSION: IL DOMANI

• Mantenere il nostro stile e le nostre 
caratteristiche.

• Tendere al continuo miglioramento.

• Intercettare i continui bisogni mutevoli del 
mercato.

• Integrare sempre nuove competenze. 

• Fare leva sulla rete per connettere e 
qualificare la filiera.

Essere sempre i numeri uno della verticale Horeca

• All’industria diamo conoscenze di settore.

• Alla distribuzione diamo conoscenze e 
competenze.

• A tutta la filiera offriamo un sistema di 
relazioni.


